
  
    
      
    
  


  Odpowiednie miejsce do zorganizowania przyjęcia weselnego jest jednym zczynników warunkujących powodzenie zabawy. Dlatego też wyborze odpowiedniej sali większość młodych par poświęca szczególną uwagę. Poziom zamożności społeczeństwa rośnie, awesele od zawsze było uroczystością zakorzenioną wkulturze jako ta, która powinna być zorganizowana wsposób najbardziej efektowny. Dlatego też istniejące już na rynku inowo powstające domy weselne nie narzekają na brak klientów.


  Przyjrzymy się zatem specyfice branży ślubnej oraz perspektywom rynku na najbliższe lata.


  Podliczymy, zjakimi kosztami wiązać będzie się urządzenie domu weselnego, co należy zaoferować młodej parze ijej gościom oraz kiedy ina jakie zyski będzie można liczyć.


  Charakterystyka rynku


  Choć liczba zawieranych wPolsce małżeństw wostatnich latach spada, to wciąż można mówić ojej wysokim poziomie. Według danych GUS -u w2011 r. wzwiązek małżeński wstąpiło o21 tys. par mniej niż wroku 2010. Sakramentalne „tak” powiedziało sobie 207 tys. par. Wśród nich ok. 85% stanowiły tzw. małżeństwa pierwsze, tj. panien zkawalerami. 70% nowo zawartych związków tworzyły natomiast małżeństwa wyznaniowe jednocześnie zarejestrowane wurzędach stanu cywilnego. Największe spadki odnotowano wmiejscowościach do 20 tys. mieszkańców. Wnajmniejszym stopniu kryzys odczuli przedstawiciele branży działający wnajwiększych aglomeracjach. O połowę natomiast zmalały obroty branży ślubnej wskali kraju, część zjej przedstawicieli musiała się ratować znacznymi obniżkami cen usług.


  Gorsze wyniki zostatnich dwóch lat zpewnością można tłumaczyć kryzysem ekonomicznym ibrakiem poczucia bezpieczeństwa oraz niepewną sytuacją na rynku pracy. Duża część młodych ludzi postanowiła odłożyć decyzje okosztownej uroczystości, jaką niewątpliwie jest ślub, na pewniejsze czasy. Biorąc pod uwagę fakt, że wszystkie analizy gospodarcze wskazują, iż najgorszy ekonomicznie okres mamy za sobą, pozostaje mieć nadzieję, że przełoży się to na większą liczbę zawieranych małżeństw.


  Poza czynnikiem ekonomiczno-gospodarczym także inny pozwala optymistycznie patrzeć wnajbliższą przyszłość. Zgodnie zdanym statystycznymi właśnie zaczyna się kolejny wyż „matrymonialny” – osoby pochodzące zwyżu demograficznego zpierwszej połowy lat 80. właśnie osiągają wiek, wktórym najczęściej zawierane są małżeństwa: 22-30 lat.


  Przedstawiciele urzędów stanu cywilnego prognozują nawet, że kolejne 2-3 lata będą rekordowe.


  Rynek ślubny wart jest ok. 7 mld zł. Duża część tej sumy trafia do właścicieli sal weselnych, których wynajęcie jest jednym zgłównych kosztów organizowanego wesela.


  Przywiązanie do tradycji hucznych idużych imprez oraz rosnący poziom zamożności społeczeństwa sprawiają, że dziś praktycznie już nie organizuje się wesel wdomach. Statystycznie najwięcej przygotowuje się uroczystości na 100-120 gości. Koszt menu wprzeliczeniu na 1 osobę, który uwzględnia także koszt wynajęcia sali, to najczęściej 120-180 zł.


  Konkurencja


  Znaczącą konkurencję dla domów weselnych stanowią restauracje izajazdy, które – poza normalną codzienną działalnością – są wstanie zorganizować nieduże lub średniej wielkości wesele. Choć mają ograniczone zaplecze lokalowe, to ich atutem jest jego wysoki standard ipoziom usług. Ponadto zaletą zajazdów jest znajdująca się bezpośrednio wich obrębie część hotelowa.


  Budowa domu weselnego na wsiach może okazać się klapą biznesową. Przywiązanie lokalnej społeczności do remiz strażackich, które wzupełności zaspokajają niewielkie potrzeby mieszkańców, będzie czynnikiem, zktórym rywalizowanie okaże się bezcelowe.


  


  [image: Image]


  Wydawca:


  Colorful Media


  ISBN: 978-83-63799-08-3


  Copyright © by COLORFUL MEDIA


  Poznań 2013


  Skład iłamanie:


  Colorful Media

OEBPS/Images/cover.jpeg
Dom weselny






OEBPS/Images/image1.png
Colorful

B'OOKS






